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   赣北区域 — 赣西地区：多路聚焦

 赣西地区下属新余、萍乡两市，水泥输出地区，萍
乡与湖南交界，两市常住人口300万，2013年，
GDP1,560亿元，萍乡人均GDP全省排名第一，两市
熟料产能近900万吨；

 5家熟料企业，3条5000 t/d 线，5条2500 t/d 线；
 前4家企业在相邻湖南省都有水泥生产基地。



 印山台，湖南民营企业背景，位于萍乡
北部上栗县铜木村，两条5000 t/d 线，
主要市场面向湖南，二线2014年年初投
产，在万载配有100万吨粉磨站；

 印山台在长沙有2×2500 t/d 生产线，由
于矿山原因，只生产水泥，熟料由萍乡
印山台供应；

九江瑞昌亚泥

 印山台由于其区域位置及生产线规模，
是大企业并购对象：此前南方和海螺
都与其有接触，无疑印山台加盟任何
一家都会加强在市场地位，但其运转
率并不是很高。



 原江西正大水泥有限公司，紧靠萍乡
市，2500 t/d 线于2004年投产，2008
年11月中材集团收购更名为中材萍乡
水泥有限公司，2011年建设5000 t/d
线，在萍乡湘东区老关镇配套100万
吨粉磨站。

 中材萍乡在萍乡市场具有规模、区
位优势，萍乡是公司主市场；

 周边市场湖南浏阳、攸县、醴陵，
江西境内市场万载、宜春，最远到
过吉安。 



 2001年8月，海螺收购宜春分宜水泥
厂，位于新余市分宜湖泽镇，是海螺
在江西区域建立的第一家子公司； 

 分宜海螺水泥有限责任公司位于江西
省新余市分宜县湖泽镇，自备铁路专
用线连接浙赣铁路，交通十分便利；

 2×2500 t/d 生产线，年产水泥熟料180
万吨，年产水泥180万吨，2014年新增
水泥能力100万吨；

 分宜海螺两条2500 t/d 线，长期保持高
效益，一条2500 t/d 线利润指标能够和
国内大部分5000 t/d 线媲美，令行业同
仁叹为观止 。



 芦溪南方，2500 t/d、1500 t/d 线。1500 
t/d 线已关停；湘东区配套100万吨粉磨
站，在新余收购100万吨粉磨站；

 公司市场策略：萍乡是主市场，做市场
主导者，外围市场，做市场跟随者；

 公司主市场细分：萍乡、莲花、卢
溪；周边上栗、宜春；湖南醴陵、上
游等；

 和中材、印山台在同一市场。



 赣西两市5家规模企业，与
湖南交界，前4家企业在湖
南都有生产基地，市场集
中度低，落后产能仍占有
一定市场份额

 分宜海螺，凭借其区位和
成本优势，没有市场挑战
者；

 萍乡中材，具一定规模与
成本优势，距萍乡有明显
区位优势；

 印山台，投产以来，市场
竞争力不具明显优势，
2014年新投产5000 t/d 线，
意在加强其竞争力；

 芦溪南方，2500 t/d 线，面
对强手，做好主市场，加
强周边市场（粉磨站）推
进；

 莲花水泥，2014新投2500 
t/d 线，有待市场考验。
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